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Экспертный семинар - консультация

Порядок исполнения 
договорных обязательств при 

поставках по ГОЗ. 

Специальный режим согласования 
условий контракта ГОЗ в 2024 году. 

Правила определения цен и способы 
оплаты работ.

Адрес места проведения: Конференц-Зал «Ярославль», 

ФГУП «Гостиница «Золотое Кольцо» Управления Делами Президента РФ», 

г. Москва, ул. Смоленская, д. 5.

ВЫСОКАЯ КОМПЕТЕНЦИЯ И 

ПРАКТИЧЕСКИЙ ОПЫТ

Этапы ведения договорной работы.

Регламент согласования цен.

Формы оплаты работ и контроль 
целевого использования средств ГОЗ.
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БЛОК ВОПРОСОВ 1. АКТУАЛЬНАЯ НОРМАТИВНАЯ БАЗА. 

СПЕЦИФИКА ПОСТАВКИ И ОПЛАТЫ ПРОДУКЦИИ В РАМКАХ ГОЗ.

БЛОК ВОПРОСОВ 2. ОСОБЕННОСТИ ДОГОВОРНЫХ 

ОТНОШЕНИЙ И ПРОБЛЕМАТИКА ИСПОЛНЕНИЯ 

ОБЯЗАТЕЛЬСТВ В РАМКАХ ГОЗ - 2024. 

 Обзор основных изменений нормативного правового регулирования в области

поставок продукции по ГОЗ, в т.ч. договорных отношений, ценообразования и

финансирования работ по ГОЗ. Новации и основные требования нормативных правовых

актов при заключении и исполнении гос. контрактов, контрактов на поставку продукции по

ГОЗ (далее – Контракты) в 2024 г.

 Порядок реализации заданий ГОЗ в условиях СВО. Особые правила контрактации и

исполнения договорных обязательств в рамках ГОЗ. Практика реализации норм

Постановления Правительства РФ от 30.12.2022 г. № 2532 (в ред. от 11.03.2023 г.

№ 382, от 19.05.2023 № 788, от 13.12.2023 № 2134). Особый формат ведения

преддоговорных переговоров, этапа согласования условий поставки и (или) снятия

разногласий при заключении Контрактов.

 Оценка практики применения норм законодательных и нормативных правовых актов,

регламентирующих порядок заключения и исполнения гос.контрактов, контрактов по ГОЗ.

Новые решения и проекты нормативных актов, ожидаемые в 2024 г.

 Ответственность за несоблюдение требований законодательства в сфере ГОЗ.

Складывающаяся практика уголовных и административных наказаний при выявлении

фактов нарушения условий Контракта, порядка ценообразования и использования

средств ГОЗ.

 Особенности договорных отношений при исполнении заданий ГОЗ в современных

условиях в соответствии с требованиями Федерального закона от 29.12.2012 г. № 275-ФЗ

«О государственном оборонном заказе» (далее – Закон № 275-ФЗ).

 Обязательность заключения Контрактов в рамках ГОЗ и «ускоренный» порядок снятия

разногласий при ведении договорной работы в 2024 году. Отказ или уклонение от

заключения Контрактов по ГОЗ: случаи, порядок уведомления и пути реагирования.

Причины, порядок подтверждения и правовые последствия отказа (уклонения) от

заключения Контракта по ГОЗ.

 Кооперация головного исполнителя: порядок формирования и контроля. Ограничения и

возможности закупки продукции по «гражданским» (коммерческим) договорам и (или)

контрактам без ИГК (без ссылки на ГОЗ): последствия и возможные риски.

 Правила ведения договорной работы при заключении контрактов в рамках ГОЗ.

Порядок юридико-технического оформления Контрактов в рамках ГОЗ. Этапы контрактации

и исполнения договорных отношений. Юридическое сопровождение жизненного цикла

Контракта ГОЗ: от получения заявки (оферты) до его полного закрытия. Оценка рисков и

минимизация негативных последствий.

 Прослеживаемость цепочки поставок и использования продукции (товаров, работ,

услуг) в рамках ГОЗ. Ограничение сферы или расширение границ поставок продукции,

используемой в целях исполнения обязательств по ГОЗ. Признаки принадлежности

поставок к ГОЗ. Доказательная база и (или) порядок оспаривания.

 Оценка реализуемости сроков поставки и оплаты (авансирования) работ, порядка

установления цены с учетом имеющихся запасов (задела) и (или) иных ограничителей.

 Разногласия, претензионная работа, судебные разбирательства или другой формат

урегулирования взаимоотношений с заказчиками, поставщиками и военными

представителями.

 Арбитражная практика при оспаривании фактов нарушений условий Контракта.

Практические примеры и рекомендации по выстраиванию конструктивного диалога и

построения продуктивной работы с поставщиками и заказчиками. goz@expert275.ru 
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БЛОК ВОПРОСОВ 3. КОНТРАКТ В РАМКАХ ГОЗ: 

ЕГО ОСОБЕННОСТИ, ОСНОВНЫЕ ПОЛОЖЕНИЯ И 

ПРАВИЛЬНЫЕ ФОРМУЛИРОВКИ.

БЛОК ВОПРОСОВ 4. РЕЖИМЫ ФИНАНСИРОВАНИЯ РАБОТ ПО 

ГОЗ.  ЦЕЛЕВОЕ ИСПОЛЬЗОВАНИЕ СРЕДСТВ ГОЗ: ПРАВИЛА, 

ОГРАНИЧЕНИЯ И ВЫЯВЛЯЕМЫЕ НАРУШЕНИЯ.

 Режимы финансирования и порядок оплаты работ по ГОЗ: есть ли вариативность?

Формы оплаты: сроки, объем авансирования и окончательный расчет.

Предопределённые моменты и договорные позиции сторон Контракта.

 Источники оплаты и ограничения по использованию целевых средств, полученных на

специальные (лицевые и отдельные) счета. Практика проведения расчетов за

поставленную продукцию с использованием «подкрашенных» средств ГОЗ. Варианты

построения схемы оплаты с участниками кооперации. Использование собственных

средств: приоритеты и (или) вынужденная мера.

 Увеличение лимита перечисления с ОБС на расчетные счета поставщиков: новые

возможности и (или) дополнительные риски (точки контроля). Особые требования при

проведении расходных операций в рамках лимита 5 млн. руб. в месяц с каждого ОБС.

Подходы уполномоченных банков и контрольных органов при оценке подобных операций.

 Обоснованность выбора поставщика и «вывод денежных средств из периметра

контроля» при оплате на расчетный счет в рамках лимита 5 млн. руб. в месяц. Примеры

текущих запросов прокуратуры по оценке оплаты продукции с ОБС на расчетные счета.

 Получение денег с ОБС, как факт отождествления (признания) принадлежности к

поставке по ГОЗ. Чем и как «защититься» от распространения норм Федерального закона

№ 275-ФЗ на коммерческий договор?

 Упрощение порядка возмещения запаса и перечисления прибыли после полной поставки

продукции по контракту ГОЗ. Требования к оформлению обосновывающих документов.

 Критерии оценки и практика проверки целевого расходования средств ГОЗ.

Особенности обоснования принадлежности расходов к исполнению данного Контракта и

(или) ГОЗ в целом. Примеры нецелевого использования денежных средств ОБС.

 Кассовые планы: правила заполнения форм и представления в ЕИС ГОЗ.

Ограничения при использовании средств аванса головных исполнителей ГОЗ.

 Контракт по ГОЗ: основные признаки и порядок идентификации поставки с ГОЗ.

Поставка по Контракту ГОЗ или по гражданскому (коммерческому) договору: как отличить и

(или) есть ли возможность выбора?

 Существенные, типовые, примерные и (или) иные важные положения Контракта

ГОЗ: что нужно учесть и обязательно включить в Контракт при поставках по ГОЗ. Условия

контракта, как движущая сила или «тормоз» исполнения обязательств.

 Положительные примеры и (или) неразрешимые разногласия при согласовании

существенных и иных договорных условий при заключении Контрактов по ГОЗ.

Инструменты упрощения этапа преддоговорной работы и (или) согласования разногласий

при подписании Контрактов по ГОЗ

 Рамочные соглашения. Разовые закупки (мелкие формы) по счету (счету-договору).

Оптовые (консолидированные) и опережающие закупки. Формирование задела и

возмещение запаса. Опережающий запуск и (или) использования складских остатков.

Как правильно использовать данные инструменты организации закупки? Как оформить и
(или), что и как требуется указать в условия Контракта ГОЗ с заказчиком и поставщиком?

 Согласование проекта Контракта с военным представителем (ВП): сфера

полномочий и (или) ограничения прав сторон. Перечень условий Контракта,

подлежащих доп. процедуре визирования у ВП.
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Модератор и главный спикер - эксперт консультационного семинара–

Гончарук Елена Юрьевна, 

генеральный директор Экспертно-аналитического центра ценообразования в оборонной 

промышленности «Эксперт 275», член Совета коллегии ВПК РФ по вопросам ценообразования и 

финансово-кредитной политики при выполнении ГОЗ.

К участию приглашены ведущие специалисты экономического блока крупнейших организаций 

ОПК и представители ФОИВ

Формат проведения – очное участие.

Более подробная информация по тел.: 8 (499) 707-01-37, 8 (499) 707-01-38, 8 (903) 136-85-56

e-mail: goz@expert275.ru сайт: www.expert275.ru

4

БЛОК 5. ПОРЯДОК ОПРЕДЕЛЕНИЯ ЦЕН ПРИ ПОСТВКАХ ПО ГОЗ. 

СПОРНЫЕ ВОПРОСЫ И ВОЗМОЖНЫЕ РАЗНОГЛАСИЯ.   

 Разбор практических ситуаций, возникающих при заключении и исполнении

Контрактов ГОЗ, в т.ч. при согласовании уровня цен и проведении расчетов с

использованием отдельных и лицевых счетов в текущих условиях.

 Круглый стол Обсуждение частных вопросов, поступивших от участников

консультационного семинара. Реальные примеры (кейсы) и рекомендации экспертов.

//////////////////////////////////////БЛОК 6. ОПЫТ И ПЛАНЫ. ОБСУЖДАЕМ ВМЕСТЕ. 

КРУГЛЫЙ СТОЛ.

 Особенности формирования цен при поставках по ГОЗ в 2024 году. Опыт и

накопленная позитивная и негативная практика формирования и согласования цен с

заказчиком (головным исполнителем, гос.заказчиком). Основные условия определения

цены (порядок перевода в фиксированную и (или) ее изменения), которые следует

предусмотреть при подписании Контракта ГОЗ.

 Обязанность и сроки представления предложения о цене и обосновывающих

документов при поставках по ГОЗ. Принцип существенности при представлении РКМ в

рамках затратного метода. Кто, когда и в каком формате обязан обосновать цену? Когда

цена ГОЗ может устанавливаться без представления РКМ и (или) обосновывающих

документов? Чем грозит отсутствие обоснования цены (затрат) поставщику (продавцу) и

(или) заказчику (покупателю).

 Практика обоснования и проверки рыночных цен при использовании метода сравнимой

цены (при закупке продукции на коммерческом функционирующем рынке). Ценовые или

коммерческие предложения: как обосновать уровень рыночной цены при поставке под ГОЗ.

Как обосновать выбор метода и уровень рыночной цены?

 Практика снятия разногласий по цене при проверке обоснованности заявленных цен

(затрат). Заключение о цене гос.заказчика и Особое мнение на него: как это работает

на практике. Ценовые споры и согласительные совещания. Порядок доработки РКМ

после возврата РКМ по результатам проверки. Позитивные и негативные аспекты снятия

разногласий по цене, в т.ч. при переводе цен в фиксированные (опыт работы в 2023 г.).

 Типовые ситуации и типичные замечания (ошибки) при проверке (подготовке) РКМ.

Причины отклонения (исключения) затрат и возможности оспаривания позиции гос.

заказчика (заказчика - головного исполнителя, исполнителя).

 Какие условия Контракта позволят «снизить напряженность» при согласовании цен на

плановый период 2024 г. и (или) при переводе цен в фиксированные? Какие формулировки

следует предусмотреть в тексте новых контрактов для уточнения порядка согласования

фиксированных цен и возможности ее изменения (снижения).

ЭКСПЕРТНО – АНАЛИТИЧЕСКИЙ ЦЕНТР ЦЕНООБРАЗОВАНИЯ 

В ОБОРОННОЙ  ПРОМЫШЛЕННОСТИ «ЭКСПЕРТ 275»

goz@expert275.ru 

8 499 707 01 37, 8 903 136 85 56 

www.expert275.ru

ВЫСОКАЯ КОМПЕТЕНЦИЯ И ПРАКТИЧЕСКИЙ ОПЫТ


